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2012年徐汇区现代服务业扶持项目申请表
项目名称： 面向国产高端化学试剂的提纯和质控技术系统集成及一站式服务
项目承担单位： 上海泰坦科技有限公司                                          
通讯地址：    上海市徐汇区钦州路100号1号楼1003室
                                           

单位负责人：      张庆              职务：    总裁              
项目负责人：      张庆               职务：      总裁             

项目联系人：   姚为建              
电话：  021-51701688               手机： 15901821208                 
项目建设期限：   2012 年    7  月 至  2014  年     6   月 
二〇一二年  九 月 十九  日
填 写 说 明
一、本项目申请表系上海市徐汇区商务委员会为区内现代服务业扶持项目而设计。
二、本项目申请表一式两份，经正式审定后，即作为项目扶持协议的附件，附于协议的正副文本中。
三、本项目申请表编写请使用A4纸双面印刷，请不要采用胶圈、文件夹等带有突出棱边的装订方式，请采用普通纸质材料作为封面。
四、本项目申请表填写时，要求各项内容实事求是，外来语同时用原文和中文表达。
五、所有空栏都必须填写完整，如确无此项内容，请填写“无”。
申请单位（企业）基本情况表
	单位（企业）名称
	上海泰坦科技有限公司
	注册地
	上海市徐汇区钦州路100号1号楼1110室

	通讯地址
	上海市徐汇区钦州路100号1003室
	邮编
	200235

	法定代表人
	张庆
	电话
	021-51701688
	传真
	021-51701678

	项目联系人
	姚为建
	电话
	021-51701626转8037
	手机
	15901821208
	Email
	Weijian.yao@
titanchem.com

	工商登记注册号
	310104000395816
	税务登记号
	310104667780236

	开户银行
	上海银行漕河泾支行
	账号
	31687403000584168


	注册登记类型
（在对应括号内打√）
	（   ）1、国有企业
（   ）2、集体企业 
（   ）3、私营企业
（   ）4、联营企业
（   ）5、股份合作企业
（   ）6、外商投资企业
（√ ）7、有限责任公司
	（   ）8、股份有限公司
（   ）9、港、澳、台商投资企业
（   ）10、事业单位
（   ）11、高等院校
（   ）12、研究院所
（   ）13、社会团体
（   ）14、其他               

	单位职工总数
	203 人
	大专以上人员数
	156 人
	研究开发人员数
	63 人

	企业注册资本
	1250 万元
	其中外资（含港、澳、台）比例
	0 ％

	企业上年度
财务状况
	企业总收入5230           万元
	销售收入 5182万元
	出口创汇  2.3万美元        

	
	实交税收总额282万元
	税后利润1053万元
	利税率（%）  26     %        

	
	资产总额4428  万元        
	固定资产151万元
	资产负债率（%）40   %                

	行业类型
（在对应括号内打√）
	（  ）1、信息服务    
（  ）2、金融服务
（  ）3、专业服务
（√）4、科技研发服务
（  ）5、文化创意
	（  ）6、会展旅游服务
（  ）7、生命健康
（  ）8、国际交流和教育培训
（  ）9、现代物流
（  ）10、其他              

	申报项目
类型
	（请在对应的括号内打√）
（√）产业化项目
（   ）公共服务平台类项目

	申请单位简介
1、基本信息
单位性质：有限责任公司（国内合资）
单位股权结构：
1)张庆，谢应波，许峰源，张华，王靖宇，张维燕，马琳杰             56.2%
2)上海丹丰创业投资合伙企业                                       9.4%                                                         
3) 上海大学生创业投资有限公司                                    8.2%
4) 上海威派投资咨询有限公司                                      6.3%                     
5) 河北产业基金创业投资有限公司，河北产业投资管理有限公司，上海裕泽投资管理有限公司，上海创业接力投资中心，上海景嘉创业接力投资中心，上海科技创业投资股份有限公司，上海创业接力融资担保有限公司                                                       19.9%
单位发展历程（包括主营业务范围、企业所获资质、经营规模与能力、主要客户群、行业地位等）：
上海泰坦科技有限公司作为科技部、教育部和上海市政府重点扶持的高新技术企业，通过与知名产业资本携手，凭借其专业团队、优质产品、高效服务和全球整合能力，为生物医药、新材料、新能源、精细化工、食品日化、分析检测等领域的科研机构提供全方位的产品与服务。  
上海泰坦科技有限公司目前拥有近200名员工，创立4个自主品牌，为国内外10,000家知名企业、科研院所和政府机构提供超过180,000种研发用产品及相关服务，特别旗下的“阿达玛斯”高端试剂品牌，产品种类20000种，上海库存超过15000种，已成为国内最大的高端试剂品牌，进入全球前五名，预计2012年将进入全球前三。公司现有3000多种产品成为行业首创新产品，打破了部分产品国外企业的垄断和出口限制的局面。在科技服务领域，泰坦科技率先凝聚了一支涉及生物、医药、材料、化学、能源、信息、机械和分析等领域的复合型科技服务团队，其中，博士、硕士研究生30名，具有世界500强企业及上市公司管理经验的有26人。泰坦科技拥有实力强大的顾问团队，华东理工大学校长钱旭红院士、袁渭康院士、国家炭材料“首席科学家”凌立成是公司技术顾问。
2、管理和技术团队信息
谢应波：董事长兼CEO，男，31岁，华东理工大学材料学博士。谢应波作为青年科技创新创业人才代表者，通过自主创新，自主创业，带领团队积极推动项目产业化，取得良好的经济效益和社会效益。在八年间，成功组建了2支高素质科技创新、创业团队，直接参与和实施科研项目9项，已完成科技项目产业化示范线生产3项，有2项完成高新技术成果转化。参与和实施项目投入总额超过1.2亿元，其中获得国家科研经费近2700万元。期间，获得省部级创新、创业奖达3项，发表文章10余篇，申请发明专利9项，软件著作权3项。到目前为止负责项目产品实现累计销售收入超过2亿元，上缴国家利税近1000万元，创造了近200个大学生就业岗位。
谢应波作为科技创新创业团队负责人，使泰坦科技成为行业的领导者和变革者，荣获上海市第三届十大“创业先锋”、大学生年度建功立业个人奖、试剂行业突出贡献个人奖等，是“中国青年创业领袖班”首期学员，入选2012年度“上海市优秀技术带头人”B类计划，2012年5月被教育部作为上海市唯一代表推荐评选国务院“全国就业创业先进个人”。
张庆：总裁，男，30岁，华东理工大学材料学硕士。长期从事新型医药中间体及其他先进精细化学产品的开发。对国内国际制药行业的发展及需求有了深入了解，对市场上的吲哚类医药中间体的技术概况、技术发展趋势、竞争情况有深刻的了解。长期以来领导和组织了系列吲哚中间体、系列硼酸中间体、新型医药用前体的开发和生产工作，与此同时积极开拓新的领域，如新材料、食品日化等，为进一步开拓和扩大公司的产品线及应用领域做出了显著的成绩。

张飞：男，34岁，美国哥伦比亚大学有机化学博士，复旦大学学士。历任美国默克（Merck）研发主管，瑞士诺华（Novartis）研发主管。张博士在有机化学特别是组合化学方面有很深的造诣，在行业内有较高知名度，经常参加国际学术会议，做药物合成组合化学方面的报告，对行业有很高影响力，现任本公司技术总监，主要负责公司的技术解决方案和对平台的技术支撑。
张华：副总裁，男，31岁，2004毕业于华东理工大学应用化学系。先后在国内最大CRO企业药明康德、瑞士诺华制药（Novartis）等公司担任研发工作，对化学研发和市场需求有深刻了解。同时，他还精通计算机信息技术，对化学信息学有较深的研究，尤其是化学结构式的转换和查询。曾为香港最大的化学试剂公司—香港先进科技有限公司开发化学品检索数据库。张华精通化学研发和信息技术，是不可多得的复合型人才。
定高翔：副总裁兼COO, 男，30岁。2004年毕业于北京交通大学土木工程专业，学士学位。从毕业开始，主要从事建筑行业信息化，历任需求分析工程师、钢筋软件产品经理、精装软件产品经理。曾负责过年销售额过亿的软件产品的升级换代、从无到有创立年销售额千万的软件产品。有丰富的产品管理经验，对软件产品的市场分析、产品研发、市场推广有一定的经验。对于行业的信息化有深入的研究，善于将技术和客户需求有效的结合。主要负责本项目信息平台全方位建设。
周智洪：财务总监，男，36岁，注册会计师，泰坦科技财务总监，负责平台财务管理与支撑。
1999.7-2003.12 ，东风汽车公司发动机厂财务部，财务副科长；
2004.1-2005.12 ，北京中燃伟业燃气有限公司财务部， 财务经理；
2006.1-2007.7，国美电器股份有限公司财务中心预算部，经理；
2007.8-2010.8，上海汇合达投资管理有限公司财务部，财务总监；
2010.8-2011.12，国美电器股份有限公司财务中心上市事务部，财务总监；
2012年至今，上海泰坦科技有限公司财务总监
3、2010年以来企业获得的各项政府资助资金情况
1. 2012年“上海市优秀技术带头人”B类计划
任务来源：上海市科学技术委员会科技人才计划
课题编号：12XD1422100

课题名称：用于抗癌类新药研发的新型杂环氟化试剂的开发
起止年月：2012年7月1日-2014年6月30日
2. 上海市2011年度“科技创新行动计划”科学仪器及化学试剂研究项目
任务来源：上海市2011年度“科技创新行动计划”科学仪器及化学试剂研究项目。
课题编号：11142201000

   课题名称：用于抗癌类新药研发的新型、高纯杂环氟化试剂的开发
   起止年月：2011年12月1日-2013年9月29日


项目情况表
一、项目主要概况
	（一）项目总体概述
1．必要性：
1）国家和上海地区产业升级、转型发展的需求。
 在以“创新”和“转型”为主题的社会背景下，2011年中国科研投入已经超过1万亿元，隶属于科研服务业的化学试剂行业，一直被誉为“科学的眼睛”、“质量的标尺”和“四化建设的尖兵”，在国民经济中占有重要地位。而科研投入的增加和科研水平的提升，必然带来高端科研试剂的大量需求，国内高端化学试剂市场将面临前所未有的机遇。
2）科研服务行业本身的发展驱动。
   目前我国产业发展已进入由数量扩张为主转为以素质提高为主的新阶段。我国产业与发达国家之间的差距，除少数行业外，已主要不是在生产能力和产量方面的差距，而是在生产技术水平、产品品种和结构、单位产品物质消耗、劳动生产率方面的差距。目前我国高端化学试剂市场，相对于发达国家，产品品种数量少，结构层次低，技术含量较低，特别是高端化学试剂，除了上海泰坦旗下的“adamas”品牌外，90%以上的市场被国际知名品牌，如sigma-aldrich,fisher等垄断，而西方试剂企业因为技术封锁等原因，只是提供有限进口试剂，给我国科研水平的提高造成很大的限制。因此就科研服务行业本身的产业升级来讲，进行高端化学试剂技术开发，提高自动化和智能化水平，已经成为行业发展主流方向，泰坦将在高端化学试剂的提纯和质控技术上进行系统集成，在此市场细分领域上开展一站式服务，从而引领本行业的发展。
 3）其他行业发展带来的需求
高端化学试剂源于教学、科学研究、分析测试对高纯度化学品的需求，高端化学试剂的主要特点是产品纯度远高于通常的化工原料，具有很强的应用针对性和技术性。随着科学技术的发展，电子信息、医药、食品制造业和航天军工等领域的需求已经超过了实验和检测领域的应用。例如在电子信息领域，对化学试剂的杂质含量要求由过去的ppm级到现在ppt级，因此随着其他行业的迅速发展和产业升级，势必带来高端化学试剂的广泛需求，因此有必要在高端化学试剂服务的效率和效能方面进行全方位的改造和提升，进而满足客户的全方位要求。
2．重要性：
项目完成后，将带来：
1） 把Adamas打造成国际知名品牌，打破国外巨头的垄断和出口限制，真正掌握高端化学试剂的国际话语权,提升中国在高端化学试剂市场的国际竞争力。
2） 大幅度提升高端化学试剂服务的相关技术和问题解决能力。目前在高端化学
试剂领域，国内各种纯化技术、加工技术、包装与储存技术都比较简单，难以适应高端化学试剂服务的高要求，而本项目建成以后，将使泰坦科技的高端化学试剂服务能力上一个台阶，达到国际先进水平。
3）将全面优化泰坦科技的产品结构，提高泰坦科技所提出的“一站式服务”能力。在中国化学试剂行业，泰坦科技凭借在高端化学试剂领域的供应能力和所取得的优势地位，最早提出“一站式服务”和向客户提供“整体解决方案”，并把“成为中国科研服务首席提供商”作为企业发展的首要目标。而本项目建成以后，将进一步扩大泰坦科技在高端化学试剂方面的优势，在提供服务的效率和效能方面到达或超越国际先进水平，进而使泰坦科技在提供“一站式服务”和“整体解决方案”方面有了更坚实的基础，最终服务于中国科研，促进中国科研水平的飞速发展。
3．具备的基础条件：
1）建立了科技创新创业团队：公司从初始创业团队6人，发展到如今近200人。团队现有20余名博士、硕士研究生，具有本科学历以上人员占90%，从事技术开发、技术服务工作人员超过90名，打造了一支年轻、专业的科技创业团队。
2）具有较强的产品开发能力：公司从创立初期，坚持科技创新，从开始只有10种产品，到如今开发自主品牌产品超过15000种，在同类国内外品牌中，泰坦科技已有3000多种产品成为行业首创新产品。
公司紧跟了新药研发前沿，开发了含氟化合物分子系列、硼酸酯系列、手性化合物分子系列、分析检测用离子对试剂等最具前沿、高附加值产品；团队成功实施了国内第一家通过反应平衡控制实现了“1000吨/年高沸点、低挥发溶剂项目”的产业化。
3）公司销售规模快速扩大：三年间，随着新产品的不断开发，新项目的拓展和新基地的建设，公司销售额实现了快速增长。2008年， 实现销售额350万元；2009年，实现销售额1400万元；2010年，实现销售额3000万元；2011年，实现销售额近6000万元；2012年预计实现销售额超过1亿元，三年间，销售年增长率近300%。随着国内首家一站式科学服务平台2011年成功建立，预计未来2年内，公司年销售额将突破5亿元。
4）全国性产业布局：从最初的5个公共办公桌开始，到如今已经形成了国内外8个销售网点，包括北美、上海、北京、广州、重庆和南京。泰坦拥有3800平方米的上海仓储配送中心，并在镇江合作建成了占地40亩的产品生产基地。
5）自主品牌建设：公司创立之初就坚持以打造自主品牌为基础，至如今公司创立和运营了“Adamas-Beta”“、“TITAN”“、“GENERAL-REAGENT”三个核心品牌。
6）成功引进产业资本：泰坦科技服务于中国的科技创新体系，致力于打造中国科学服务首席提供商，积极引入社会资本促进科技创业和科技成果转化，力争成为一家公众性的上市公司。公司在发展历程中积极引入了天使投资、产业资本等风险投资机构，已经引进了东方汇富基金、接力基金、科投股份等风险投资机构，完成了超过1亿元的风险投资。
7）聚集优质客户群：泰坦已经与10000余家国内外企业研发中心、分析测试中心和研究机构建立合作关系，其中与近50多家上市企业建立战略合作关系，包括：诺华制药、罗氏、国药、上药、药明康德、浙江医药、恒瑞等。公司还与清华、北大、复旦、交大、华理、南京大学、中科院上海药物所和上海有机所等知名院所建立长期合作关系。
（二）建设目标及主要内容
1. 项目建设目标：
1) 项目建设以前，泰坦的分离纯化技术，主要体现在普通的精馏和针对简单化合物的重结晶上，新的技术较少应用于高端化学试剂上，项目目标是开发包括精馏、除水、重结晶、手性分离等多方位的分离纯化技术，满足高端化学试剂产品的高品质要求。
2）项目建设以前，泰坦科技大部分高端溶剂产品分包装主要是手工，效率低下，项目建设成功以后，将实现高端溶剂产品分包装效率同现在相比提高10倍以上。 
3）项目建设以前，泰坦的标签只有部分符合国际标准和新的国家标准，制作和打印效率较低，且现有的包装技术无法应用于空气和敏感试剂。项目建设成功以后将全面按照GHS标准制作标签，并提高贴标和喷码效率500倍以上，针对空气和水分敏感试剂开发出特殊的包装技术，和同类竞争包装相比吸潮率降低50%。
4）项目建设以前，在高端试剂领域，泰坦的质控体系，已经处于领先地位，但与国际知名大企业还有一定的差距，项目建设成功以后，将优化质量控制体系，使质量事故和客户投诉率降至1%以下。开发手性分析和测试技术、光谱测试技术、二维核磁共振技术、痕量测试技术等，形成全方位的分析和检测手段对质量进行有效控制。
5）项目建设以前，泰坦的线下仓储物流体系和网络系统只能受限于于两万左右产品的规模，项目建设成功以后，将建立十万产品的智能化仓储解决方案，上海地区次日达物仓储流服务体系初步建立，进一步拉近与客户的界面距离。
2. 项目主要内容：
1） 通过共沸物精馏、分子精馏、萃取精馏等先进精馏技术，以及活化金属和分
子筛为填料的有机溶剂纯化系统，实现多达10种科研用高质量高规格溶剂的纯化，并以客户为导向，提供AR系列溶剂、超干溶剂、制备级溶剂、色谱溶剂等多种规格溶剂产品。
2）开发单一溶剂法、混合溶剂法、分级结晶法多种重结晶技术，实现1000余种医药级产品的提纯，以适应药物研发机构客户对医药级化学试剂的特殊要求。采用超临界制备色谱（SFC）等多种手性拆分技术，实现提供500种以上手性高端化学试剂的能力。
3）开发两条智能化自动化灌装系统，实现10种高质量、高规格溶剂的分包装效率提高10倍以上，并能够做到有效降低二次污染，减少挥发损失。
4） 按照国际标准（GHS）要求制作包装标签，并做到化学品安全说明书(MSDS)提供占比90%以上，并引进自动化贴标机和喷码机，使贴标和喷码效率较人工提高500倍以上。针对水分和敏感试剂开发出特殊包装技术，拥有创新的扇形螺纹帽和特殊设计的隔膜垫片，跟同类竞争包装相比，降低吸潮率50%。
5） 按照ISO9001标准进一步优化质量控制体系，质检报告提供率达到100%。发手性分析和测试技术、光谱测试技术、二维核磁共振技术、痕量测试技术等全方位的分析检测技术，优化各种检测手段，并建立质量可追溯系统，降低质量事故和客户投诉率至1%以下，满足客户对高端化学试剂的高品质需求。
6）建立满足十万种的试剂产品编码系统和条形码控制，针对高端化学试剂品种多、规格多、仓储条件复杂、安全性要求高等特点，创立一个智能化的仓储解决方案。众多产品的大数据处理方面，将自主开发基于复杂数据处理的数据库软件和平台，满足客户查询、信息处理、后续服务等方面的高端需求，同时通过自身拥有的多台危险品车辆，结合客户分布和需求，初步建立上海地区次日达物仓储流服务体系，拉近与客户的界面距离。
（三）项目创新特点
1．与行业同类企业相比较：
1）与国际知名企业，如sigma-aldrich,Thermo-fisher,Merck等
由于国际知名品牌都有几十年甚至上百年的历史，目前在规模、某些高端技术，产品供应品种数量，国际竞争力方面，泰坦科技与上述企业存在一定的差距。但是随着泰坦科技旗下高端试剂的品牌“阿达玛斯”的影响力越来越强，逐渐在蚕食国际大品牌的市场份额，而且泰坦科技在供应链、成本控制，物流解决方面有着明显的竞争优势，特别是本项目建成以后，泰坦科技将在规模、品种数量、高端技术、质量控制方面将有大幅度的提升，未来在高端试剂市场成为唯一能够跟国际知名品牌相抗衡的国内企业。
2） 与国内相关企业，如国药化试、西陇化工等
    目前国内企业，大部分试剂企业品牌影响力几乎为零，而且从纯化分离技术、包装储存技术、商业模式方面都比较落后。其中较为知名的企业如国药化试、西陇化工在通用试剂等方面有着很强的竞争力，而百灵威、安谱等在代理国外业务方面有着一定的竞争力，但是一般情况下只是国外品牌的渠道经销商。因此在高端化学试剂市场，泰坦科技国内少有的以创新为驱动，以发展优秀民族品牌为己任的科研服务公司。泰坦科技结合科研服务业发展趋势，以成为“中国科研服务首席提供商”为目标，同时泰坦科技在行业内率先提出“一站式解决方案”等先进服务理念，并制定了相应的具体执行方案，是一种商业模式的创新，比国内其他公司有着很大的竞争优势。在未来几年内，泰坦科技将继续强化自身优势，整合行业上下游资源，成为行业内创新典范和领跑者。
2．与企业自身相比较：
    项目建设以前，泰坦科技在纯化分离技术、加工技术、仓储和大数据处理方面跟国际先进水平具有一定的差距。项目建设成功以后，在纯化分离方面，泰坦科技将拥有比过去更加多样化的纯化分离技术，精馏、除水、重结晶工艺将形成系统化的解决方案，产品种类将进一步增加，特别是满足专业客户所需要的特种高端产品种类从数量和质量都有着巨大的提升。加工技术方面，泰坦科技将在效率和效能方面都有显著提高，各种产品分包装都将实现智能化和自动化，针对空气和湿气敏感产品的复杂包装技术，将形成明显的竞争优势。随着公司产品种类大幅度增加，原有的信息管理系统和仓储的管理系统，已经不能满足需要，而通过本项目的建设，泰坦科技在仓储方面在信息化和智能化方面将有很大提升，满足用户的复杂要求。同时，通过在物流方面的投入和精细管理，实现上海地区次日达的目标，掌握时间管理方面的竞争优势。总之，项目建设成功以后，泰坦科技将在科研服务的技术和管理水平上将比过去有着大幅度的提升，逐渐形成不输于国际知名品牌的服务能力，为中国科研服务业创新和发展、打造民族品牌做出突出的贡献。
（四）市场与竞争
1. 目前项目产品或服务采购量占前三位的采购商及其每财政年度的采购量（如涉及商业秘密，可适当隐去企业名称中的关键字词）
    无。泰坦采购商有稳定的采购商，但规模较为分散
2. 企业知识产权储备叙述
到目前为止，泰坦科技已经形成知识产权16项，其中发明专利10项，实用新型和外观专利3项，计算机软件著作权3项，开发出包含高端化学试剂产品开发，溶剂分离纯化技术，包装设计、电子商务和科研信息化等全方位的核心技术。泰坦科技成立了专门的知识产权管理部门，有专门的知识产权管理专员负责相关的业务。另外，泰坦科技还依靠上海市科创中心与上海交达专利事务所签订的知识产权代理和委托协议，一方面弥补了企业本身对知识产权方面的专业知识，另一方面也获得了知识产权方面优秀的第三方服务。对企业内部的知识产权管理，泰坦科技重点制定了相关的知识产权管理制度，并制定了有效的措施保证相关制度能够得到有力的执行。泰坦科技的知识产权管理制度包括知识产权管理办法、企业专利管理办法、发明创造专利申请表、商标管理办法、技术合同管理办法、保密协议和知识产权奖励方法。每一项相关制度都是通过企业的资深人员和第三方服务的专家，对每一个条款及相关规定的细节，都进行了非常细致的斟酌，进而形成了泰坦科技的知识产权管理制度。
3. 企业产品线叙述（包括现有、在研和企业级规划中的未来产品）
1） 高端研发化学试剂“adamas-beta”

产品种类超过20000种，上海现货库存超过15000种，货值超过3亿元，市场占有率和品牌影响力均居
国内同类品牌第一，全球前5名，预计2012年底居全球前三。
2） 特用化学品“TICHEM”

泰坦科技为公司自主研发、中试和规模化生产的产品打造的自主品牌，产品种类已经超过20种，单一品种产能超过1000吨，应用于材料、食品、医药和日化等领域。
3） 基础化学试剂“GENERAL-REAGENT”

泰坦科技在科研用基础试剂领域核心品牌，能为国内企业技术中心、研发中心、分析中心、科研院所等科研机构提供基础的无机、有机、金属和指示等化学试剂，产品种类近1600种。
4） 科研服务平台-“探索平台”(www.tansoole.com)
2011年10月18日，泰坦成功打造国内首个科学服务一站式信息化平台“探索平台”，为客户提供涵盖研发化学品、科研仪器、耗材、安防以及科研信息化于一体的“一站式”服务。探索平台是泰坦科技未来发展的核心载体：科研采购电子商务平台、科研信息交流互动平台、科研分享协作平台。
5） 实验室建设
“TANSOOLE SCIENTIFIC LAB” ：是泰坦科技实验室建设和运营领域的核心品牌，能根据客户研究方向和持续发展需求，提供全方位的实验室整体解决方案，从规划设计、图稿方案、费用预算，到家具、设备采购、装修，一直到后期运营和维护。其中实验室专用家具品质达到世界领先的“Thermo-Fisher”水平。
4．行业竞争情况、项目建成前后的企业市场占有率分析
2012年，泰坦科技所属科研服务行业市场约1000亿元，目前行业集中度较低。市场前三位占有率分别为：
1） Thermo-fisher 3%
2） Sigma-aldrich 1.5%
3） 国药化试  1%
泰坦科技与国内外对手的竞争力对比如下：
生产能力上：
a. 高端试剂领域，泰坦科技立足本土，仅次于sigma。
b. 基础化学试剂，泰坦科技高仅次于国药。
c. 实验室建设领域，泰坦科技仅次于Thermo-fisher。
技术等级：
泰坦科技技术水平仅次于Sigma,fisher。
市场占有率：
目前fisher最高，约3%，但市场广阔，泰坦科技拥有发展潜力。
销售额及利润率：
泰坦科技利润率接近Sigma、Fisher。 
总之，泰坦科技目前的市场占有率约占0.06%，项目建成以后，市场占有率将升至0.25%左右。
（五）商业模式
1. 项目产品或服务的市场营销策略
1） 客户宣传
充分利用泰坦科技的100名一线人员，10000家客户群，推广平台资料，挖掘现有客户需求，定向宣传。
2） 园区合作
发挥泰坦科技与上海及华东、华北、华南、西南等地主要科研园区的合作关系，通过园区进行平台的推广和宣贯。
3） 政府宣贯
与科委、教委公共服务平台等政府机构合作，借助其渠道、活动，进行定向宣贯。
4） 展会会议
在CPHI、化学年会等企业、商业、学术会议上进行推广，可以采取赞助、参会等方式宣传平台。
5） 网络营销
利用泰坦科技现有的电商平台www.tansoole.com,合作平台“小木虫”“生物谷”等门户、社区，专业数据库，以及微博、搜索等媒介进行推广上述活动，由泰坦科技成立委员会，领导泰坦科技市场部、企划部共同完成。
2. 项目产品或服务的获利模式
1） 高端化学试剂，拥有较高技术实力和品牌影响力，可以获得品牌溢价，毛利率可在80%以上。
2） 供应链管理、先进的仓储物流服务、后续的技术服务可提高产品附加值20%以上。
3） 以高端化学试剂销售为基础，带动“一站式整体解决方案”销售，将带动销售额200%以上。
（六）经济效益
表一：项目建设期预期指标                                单位：万元
分类
       时 间
       指标科目
项目申报上年指标
项目建设期                                                                                                                         (20 12 年7月——20  14年6 月)
年平均增长率%
指标累计值     
20 11 年度
2012年 7月—20 13年6 月
20 13年7 月-20 14年6月
绝对值
a 绝对值
增长率%
b 绝对值
增长率%
c=a+b
企业
销售收入
5230
11000
110%
22000
100%
105%
33000
应交税收
383
620
62%
1020
64%
63%
1600
实交税收
282
  580
105%
  900
55%
80%

1480
净利润
1052
1600
52%
3100
94%
73%
4700
项目
项目收入
——

2750
6000
118%
8750
注：企业税收额中是否包含下属分公司的税收：是（ ）否（√）
表二：项目建成后预期指标                              单位：万元
分类
          时间                   指标科目
项目建成后的3年
20 14 年
20 15 年
2016  年
�绝对值
增长率%
�绝对值
增长率%
�绝对值
增长率%
企业
销售收入
36000
64%
52000
44%
78000
54%
应交税收
1440
41%
1980
38%
2960
49%
实交税收
1360
51%
1860
37%
2840
52%
项目
项目收入
12600
110%
18200
44%
31200
71%
注：企业税收额中是否包含下属分公司的税收：是（ ）否（ √）
（七）社会效益
1）项目建设成功以后，将整体提高本行业内的服务水平，降低国内的科研成本，提高研发效率。本项目建设和技术实施，符合国家的产业政策，符合上海地区“创新驱动，转型发展”的需要，通过提升泰坦科技的一体化服务能力，将给广大科研人员带来省钱、省时、省力的良好效果，对我国科研效率和科研成果转化率的提高，有着重大意义。
2）项目建设成功以后，将打破国外知名品牌对高端化学试剂的技术垄断和出口限制，提高本土企业的竞争力和行业话语权。目前国内高端化学试剂市场90%以上被国际大品牌所占据，而国外某些涉及高新技术敏感类的产品，往往设定了各种出口限制，极大地限制了国内研发水平 的发展。本项目将开发手性高端试剂等相关技术，将突破国外先进技术的垄断，引领本行业发展。
3）项目将打造“adamas-beta”成为国际知名品牌，提升民族品牌的影响力。目前在化学试剂领域，国内各品牌的影响力特别国际化影响力很弱，而本项目建成以后将实现阿达玛斯品牌排名进入全球前三，同时实现税收超过1000万。
（八）项目负责及组成人员
1. 项目组的组成（预计共  35 人）：其中管理人员3人，研发人员16人，市场推广人员6人，工程人员5人，客服人员5人
人员名单如下：
张庆、谢应波、张飞、许逢源、定高翔、顾梁、王靖宇、蔡伟凤、徐捷、罗桂云、吴孙莺、杨平、谭红玉、朱伟俊、杨建雷、齐继芳、郑瑞谦、张楠、马健玮、邓敏、楼兰兰、葛文辉、陈莎莎、尹成、陈硕、姚为建、朱培、胡中海、朱丽娟、刘承佳、熊涛、杨东、周晓伟、拜堃、张金艳
2. 项目组成人员介绍：
以下是部分项目人员的介绍：
1) 姓名，性别，年龄，公司职务，项目职务，学历，工作经历，本项目工作分工；
张庆，男，30岁，总裁，项目负责人，硕士研究生，曾供职于上海电缆研究所，泰坦科技创始人之一，负责本项目的整体规划和执行。
谢应波，男，31岁，董事长兼CEO,项目技术总监，博士，泰坦科技创使人之一，组建了2支高素质科技创新、创业团队，直接参与和实施科研项目9项，已完成科技项目产业化示范线生产3项，有2项完成高新技术成果转化，本项目中负责项目的监督和检查。
张飞，男，34岁，公司技术总监，美国哥伦比亚大学有机化学博士，复旦大学学士。历任美国默克（Merck）研发主管，瑞士诺华（Novartis）研发主管，本项目中负责高端化学试剂技术开发和支持。
许峰源，男，31岁，公司供应中心总监，华东理工大学学士，曾任世界500强企业经理职位，泰坦科技创始人之一，本项目主要负责高端化学试剂的加工仓储物流部分的整体改进和效率提升。
定高翔，副总裁兼COO, 男，30岁。北京交通大学学士学位。从毕业开始，主要从事建筑行业信息化，历任需求分析工程师、钢筋软件产品经理、精装软件产品经理。本项目主要负责项目所有相关的信息化解决方案。
顾梁，男，29岁，市场部总监，华东理工大学学士学位。曾就职国内大型营销公司，成功自主创业者，有多年的市场开发经验。本项目主要负责高端化学试剂的市场开发和商务拓展工作。
（九）项目风险（人员、市场、技术、政策等）分析及对策
1. 人员方面
人员方面的风险，主要包括公司人才流失、管理层对人事的任免不合理、官僚主义导致人才外流等方面造成的风险。
对策：
1) 规范公司治理，制定完善各项管理制度。
2) 加强对平台管理人员组织结构、管理制度、管理方法等方面的内部培训、外部培训，提高其整体素质和管理水平。
3) 推行目标成本全面管理，加强成本控制。
4) 倡导组织创新、思想创新，以适应不断变化的外部环境。
2.市场方面
市场风险主要包括：
   平台建设成功后，市场需求量偏离项目建设时预测，市场时机把握不准确，客户对服务模式不认同，价格不合理等。
   对策：
1） 在建设初期就已做好充分的市场调查，减少项目的盲目性。
2） 充分利用公司整体拥有的客户群，充分做好市场推广工作。
3） 发展长期稳定性客户，签订具有担保性质的长期服务协议。
4） 建立和完善定价机制，选择适当的产品定价策略。
3. 技术方面
技术方面的风险主要包括技术研发未达到预期水平、技术研发成果无法产业化、技术泄密等。
对策：
泰坦科技将引进多名行业有经验的精英、同时聘请包含两名院士在内的多名国内外知名教授为顾问，打造一个最适合平台建设的专业化技术团队。并通过拓宽人才招聘渠道、提高员工的职业技能水平和管理水平、建立完善的保密制度三个面来降低技术方面的风险。
4.政策方面
政策风险主要是指国家宏观政策（如货币政策、财政政策、行业政策、地区发展政策）发生变化而导致市场价格发生波动而产生风险等。
对策如下：
1） 苦练内功，强化自身的竞争优势。
2） 不断开发，降低成本，建立忠诚的客户群体。
3） 加大宣传力度，保持行业领先位置。
4）建立良好的技术支持，挖掘自身独特优势。


二、项目投资经费预算
	项目投资额

	计划投资总额（万元）
	其中
	其中

	910.6
	建设期内已完成投资金额（万元）
	计划新增投资额（万元）
	专项支持资金（万元）

	
	132.0
	599.2
	179.4

	注1：专项支持资金申请原则：产业化建设或升级项目，不超过项目计划投资总额20%，单个项目最高不超过200万元；公共服务平台类建设项目，不超过项目计划投资总额20%，单个项目最高不超过150万元。

	1. 资金来源计划预算                                    单位：万元

	
	2012年 7月
至
20 13年6 月
	2013 年7 月
至
2014 年 6月
	合计

	
	535.1
	375.5
	910.6

	企业自筹资金
	424.9
	306.3
	731.2

	专项扶持资金
	110.2
	69.2
	179.4

	2. 资金投入计划预算                                    单位：万元

	科  目
	2012年 7月
至
20 13年 6月
	20 13年7月
至
2014 年 6月
	合计
	比例%

	固定资产购置（含研发设备更新）
	336.7
	169.1
	505.8
	55.5%

	软件购置费
	0
	27.0
	27.0
	3.0%

	技术开发费用
	110.0
	100.0
	210.0
	23.1%

	商业渠道拓展费用
	50.0
	40.0
	90.0
	9.9%

	测试化验加工费
	15.0
	15.0
	30.0
	3.3%

	知识产权事务费
	2.0
	3.0
	5.0
	0.5%

	其它费用
	21.4
	21.4
	42.8
	4.7%

	合计
	535.1
	375.5
	910.6
	100%

	3. 专项支持资金支出预算（年度）                      单位：万元

	年度
	支持资金预算
	计划用途

	2012年7月至20 13年 6月
	110.2
	固定资产购置、软件购置

	2013  年7 月至2014 年6 月
	69.2
	固定资产购置、软件购置

	合    计
	179.4
	


固定资产清单如下：
                                                     单位：万元
	设备名称　
	型号
	数量
	单价
	总价
	其中使用专项资金

	混合分子精馏系统
	Pope 2inch Hybrid
	1
	32.5
	32.5
	0

	吸滤干燥系统
	Pope filter-dryer
	1
	25.8
	25.8
	0

	有机溶剂纯化系统
	Pure-solv MD-7
	1
	66.7
	66.7
	0

	真空隔膜泵
	ILMVAC MPC1201 Tef
	2
	8.3
	16.6
	0

	DTB小型结晶系统
	JSJT1202
	1
	22.5
	22.5
	0

	制备色谱仪及配件
	Aglient 1260 Infinity
	1
	62.8
	62.8
	0

	国产制备色谱仪
	依利特P1201
	3
	15.6
	46.8
	31.2

	液质联用色谱仪
	安捷伦LCMS-8030
	1
	94.6
	94.6
	94.6

	超临界流体分析系统
	SFCSemi-Prep Investigator
	1
	42.3
	42.3
	0

	自动化灌装线
	SHZ-FYJ
	2
	18.0
	36.0
	0

	真空分装系统
	DEllIX ＥＸ１２００D
	2
	14.6
	29.2
	29.2

	自动圆瓶贴标机
	JJZ-T-21100
	1
	9.2
	9.2
	9.2

	自动喷码机
	Xhpm2000
	1
	5.6
	5.6
	0

	卡尔费修水分测定仪
	Mettler V30
	1
	15.2
	15.2
	15.2

	合计
	
	
	
	505.8
	179.4


软件购置费清单如下：
单位：万元
	内容
	金额
	其中使用专项资金

	试剂条码标签设计系统
	15
	0

	试剂产品质量追溯系统
	12
	0

	
	
	

	合计
	27
	0


技术开发费用清单如下：
                                                    单位：万元
	项目名称
	金额
	内容       

	研发人员费用
	90.0
	平均月工资4250元，约有35人参与，每月约四分之一时间用于此项目，预计研发人员费用90万元（研发人员平均工资*研发人员数*工作量）

	过滤重结晶精馏耗材
	50.0
	原材料费用

	各种化学结构基料等
	40.0
	原材料费用

	玻璃、分子筛等其他耗材
	30.0
	原材料费用

	合计
	210.0
	


商业渠道拓展费用清单如下：
                                                    单位：万元
	内容
	金额

	100场左右高校研究院所推广费用
	40.0

	搜索、专业网站等网络推广费用
	30.0

	各种展会、会议推广费用
	20.0

	合计
	90.0


测试化验加工费：
                                                    单位：万元
	内容
	金额

	测试化验费用
	30.0

	合计
	30.0


其它费用（不含房屋及场地购买、租赁费用）清单如下：
单位：万元
	内容
	金额

	燃料及动力费
	28.0

	会议费和差旅费
	9.8

	咨询服务费
	5

	合计
	42.8


建设期内已完成投资金额清单如下：
单位：万元
	内容
	金额

	固定资产投资
	105.4

	商业拓展费用
	8.6

	技术开发费用
	18.0

	合计
	132.0


三、项目建设目标和进度计划
项目里程碑事件
	序号
	完成时间
	里程碑事件内容

	1
	2012年9月
	掌握分子精馏等精馏技术和产业化，申请相关专利3份。

	2
	2013年3月
	掌握10种有机溶剂除水工艺和技术及产业化，提供包含技术路线图和技术工艺的技术文件1份。

	3
	2013年6月
	掌握制备色谱分离技术及高端杂环试剂产业化，申请相关专利2份。

	4
	2013年9月
	掌握500余种手性高端试剂的拆分技术及实现产业化，申请相关专利3份。

	5
	2014年3月
	实现10种高质量溶剂分包装自动化，形成相关技术文件1份。

	6
	2014年6月
	实现对应十万种试剂的条形码控制，并可以做到质量可追溯。形成技术标准文件1份。


	项目建设期限
	2012年 7   月至 2014  年  6 月

	时 间
	建设目标（包括设备购置、研发开展、产业化实施等）

	2012年7 月
 至
2012年 9 月
	1.本季度计划投入141.6  万元，其中：固定资产105.4  万元，软件购置 0 万元，技术开发 18.0万元，商业渠道拓展 8.6 万元，测试化验加工费   3.8万元,知识产权事务费0.5万元，其他 5.3 万元;

2.本季度建设内容：小分子高端试剂精馏设备购买及精馏技术开发
3.里程碑事件： 掌握分子精馏等精馏技术和产业化，掌握分子精馏等精馏技术和产业化，申请相关专利3份。
4.计划实现项目销售收入  600万元，企业销售收入2100  万元，实交税收 120万元。

	20 12 年10  月
 至
20 12 年 12 月
	1.本季度计划投入130.0   万元，其中：固定资产75.2  万元，软件购置0  万元，技术开发32.0  万元，商业渠道拓展  13.8万元，测试化验加工费3.7万元，知识产权事务费0.5万元，其他4.8  万元；
2.本季度建设内容：6种高质量有机溶剂除水工艺开发
3.里程碑事件： 掌握10种有机溶剂除水工艺和技术及产业化
4.计划实现项目销售收入 650 万元，企业销售收入 2600 万元，实交税收 140 万元。

	20 13 年  1月
 至
20  13年3  月
	1.本季度计划投入132.6   万元，其中：固定资产78.3  万元，软件购置 0 万元，技术开发  30.0万元，商业渠道拓展 14.0 万元，测试化验加工费3.7万元，知识产权事务费0.5万元，其他6.1  万元；
2.本季度建设内容：4种高质量有机溶剂除水工艺开发
3.里程碑事件：掌握10种有机溶剂除水工艺和技术及产业化，提供包含技术路线图和技术工艺的技术文件1份。
4.计划实现项目销售收入700 万元，企业销售收入 3000 万元，实交税收  150万元。

	2013  年 4 月
 至
2013  年 6 月
	1.本季度计划投入130.9万元，其中：固定资产 77.8 万元，软件购置  0万元，技术开发30万元，商业渠道拓展13.6  万元，测试化验加工费3.8万元，知识产权事务费0.5万元，其他5.2 万元；
2.本季度建设内容：高端杂环化学试剂制备色谱分离技术开发
3.里程碑事件：掌握制备色谱分离技术及高端杂环试剂产业化，申请相关专利2份。
4.计划实现项目销售收入 800 万元，企业销售收入3300  万元，实交税收170  万元。

	20 13 年 7 月
 至
20  13年9  月
	1.本季度计划投入85.1   万元，其中：固定资产42.3  万元，软件购置  万元，技术开发24.0万元，商业渠道拓展  9.0万元，测试化验加工费 3.8万元，知识产权事务费0.8万元，其他5.2  万元；
2.本季度建设内容：手性高端试剂的拆分技术开发
3.里程碑事件：掌握500余种手性高端试剂的拆分技术及实现产业化，申请相关专利3份。
4.计划实现项目销售收入1200 万元，企业销售收入4200  万元，实交税收  190万元。

	2013  年 10 月
 至
20 13 年12  月
	1.本季度计划投入105.1  万元，其中：固定资产46.8  万元，软件购置12.0  万元，技术开发 26.0万元，商业渠道拓展 10.5 万元，测试化验加工费3.7万元，知识产权事务费0.7万元，其他5.4  万元；
2.本季度建设内容：手性高端试剂的拆分技术开发
3.里程碑事件：掌握500种手性高端试剂的拆分技术及实现产业化
4.计划实现项目销售收入1400  万元，企业销售收入5200 万元，实交税收 210 万元。

	20 14 年 1 月
 至
20 14 年3  月
	1.本季度计划投入96.4 万元，其中：固定资产36.0  万元，软件购置15.0 万元，技术开发 24.0万元，商业渠道拓展 11.5 万元，测试化验加工费3.7万元，知识产权事务费0.7万元，其他5.5  万元；
2.本季度建设内容：自动化灌装线及贴标喷码建设
3.里程碑事件：实现10种高质量溶剂分包装自动化，形成相关技术文件1份。
4.计划实现项目销售收入1600  万元，企业销售收入 6000 万元，实交税收  240万元。

	2014 年4  月
 至
2014  年  6月
	1.本季度计划投入  88.9 万元，其中：固定资产44.0  万元，软件购置 0 万元，技术开发26.0  万元，商业渠道拓展9.0  万元，测试化验加工费3.8万元，知识产权事务费0.8万元，其他5.3 万元；
2.本季度建设内容：条形码标签系统和质量可追溯系统建设
3.里程碑事件：实现对应十万种试剂的条形码控制，并可以做到质量可追溯。形成技术标准文件1份。
4.计划实现项目销售收入 1800 万元，企业销售收入  6600万元，实交税收 260 万元。


四、项目考核指标
	（一）中间阶段考核（考核时间：  20 13  年  6  月底前）
1. 本项目完成投资量、新增设备和新形成的技术开发能力
完成项目投资535.1万
新增设备如下：
混合分子精馏系统、吸滤干燥系统、有机溶剂纯化系统、真空隔膜泵、DTB小型结晶器、制备色谱仪及配件、液质联用色谱仪、卡尔费修水分测定仪。
新形成的技术开发能力如下：
分子精馏等精馏技术和产业化、10种有机溶剂除水工艺和技术及产业化、制备色谱分离技术及高端杂环试剂产业化，技术将形成技术文件、标准或者专利。
2. 实现销售收入、实交税收（项目和企业分列）
中间阶段考核（2012年 7月—20 13 年6 月）
单位：万元
         指标科目      分类  
销售收入
实交税收
企业
 11000
 580
项目
2750
-----
3. 项目技术水平、服务能力（项目技术水平以第三方评测、评估形式）
出具1项技术达到国内先进水平的科技查询报告，提供服务于国内200余家高校和科研院所等研发机构的用户名单，并提供1家用户使用报告。   
4. 知识产权目标（专利、标准、论著、新产品/新装置、新技术、新材料和新工艺等）
新增申请发明专利3项
5. 其他指标
    无
6. 社会效益
项目成功建设将把Adamas打造成国际知名品牌，打破国外巨头的垄断和出口限制，真正掌握高端试剂的国际话语权。很大提升在高端化学试剂领域公共服务能力，立足于上海，服务长三角，辐射全国，起到了聚集、辐射作用和示范效应
（二）终期验收（验收时间：2014 年6月底前）
1. 本项目完成全部投资量、新增设备和新形成的技术开发能力
累计完成项目投资910.6万
新增设备如下：
国产制备色谱仪、超临界流体分析系统、自动化灌装系统、真空分装系统、自动圆瓶贴标机、自动喷码机
新形成的技术开发能力如下：
500种手性高端试剂的拆分技术及实现产业化、10种高质量溶剂分包装自动化、实现对应十万种试剂的条形码控制，并可以做到质量可追溯，相关技术将形成技术文件、标准或者专利。
2. 实现销售收入、实交税收（项目和企业分列）
终期验收考核（2012年 7月—20 14年 6 月）
单位：万元
         指标科目      分类  
销售收入
实交税收
企业累计
 33000
 1480
项目累计
8750
-----
3. 项目技术水平、服务能力（项目技术水平以第三方评测、评估形式）
累计出具3项技术达到国内先进水平的科技查询报告，提供服务于国内200余家高校和科研院所等研发机构的用户名单，并提供3家用户使用报告。  
4. 知识产权目标（专利、标准、论著、新产品/新装置、新技术、新材料和新工艺等）    
累计申请发明专利8项。
5. 其他指标
     无
6. 社会效益
项目成功建设将把Adamas打造成国际知名品牌，打破国外巨头的垄断和出口限制，真正掌握高端试剂的国际话语权。很大提升在高端化学试剂领域公共服务能力，立足于上海，服务长三角，辐射全国，起到了聚集、辐射作用和示范效应



五、项目承担单位承诺（项目申报材料的真实性、能否保证项目总投资额及项目计划实施所需人力物力等）
	本单位申报材料内容可靠，相关数据真实，并承诺无论获得多少政府扶持资金,都将保证项目总投资额和项目计划实施所需人力物力全部到位。
负责人签字                
公  章
年    月    日
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